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Julius Bär ist die führende Private-Banking-Gruppe der Schweiz, ausgerichtet auf die Betreuung und Beratung anspruchsvoller 
Privatkunden, sowie eine erstklassige Marke im globalen Wealth Management. Per Ende Juni 2017 beliefen sich die verwalteten  
Vermögen auf CHF 356 Milliarden. 

Julius Bär ist darauf angewiesen, dass ihre Relationship Manager stets up to date sind und überall – auch auf 
mobilen Geräten – leichten Zugang zu allen vertriebsrelevanten Materialien haben:  
vom Leaflet über das Pitchbook bis zur Präsentation. Zu jedem Produkt gibt es ein Factsheet, das allmonatlich 
aktualisiert und mit einem Editorial zur aktuellen Marktlage und einem Ausblick versehen wird. Daneben ent­
halten die Factsheets viele Charts und Diagramme, welche Informationen zu Zusammensetzung, Performance 
etc. des Produkts veranschaulichen, sowie eine Legal Information, die sich von Land zu Land unterscheidet. 
Jeden Monat müssen an die zweitausend dieser Factsheets in zwei Sprachen aktualisiert erstellt werden 
(Deutsch und Englisch), was mit einem erheblichen Aufwand verbunden ist. 

Auf der Basis von Censhare wird ein 
Content Hub erstellt, auf welchem 
alle vertriebsrelevanten Dateien und 
Informationen zentral gespeichert, 
strukturiert und aktualisiert werden. 
So finden sich darauf nebst den 
Factsheets etwa Pitchbooks, Leaflets, 
Newsletter und (Produkt-)Präsen
tationen in fünf Sprachen. Auf das 
Online-Portal kann weltweit rund 
um die Uhr zugegriffen werden, und 
durch den sehr übersichtlichen, 
intuitiven und benutzerfreundlichen 
Aufbau lässt sich alles leicht finden. 
Zudem lassen sich die Produkte leicht 
durchsuchen nach verschiedenen 
Kriterien (z. B. Währung, Risiko, Min-
destinvestition). Über einen virtuellen 
Warenkorb können die gewünschten 
Dateien ausgewählt und anschliessend 
unmittelbar heruntergeladen oder 
versendet werden. Die Herstellung der 
Factsheets lässt sich über den Con
tent Hub weitgehend automatisieren. 
Grafiken und Diagramme etwa wer-
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Automatisierte Erstellung 
von Produkte-Factsheets 
und Kundenpräsentationen

Über das IM-Portal der Julius Bär werden sämtliche benötigten Informationen 
zentral verwaltet und in die verschiedenen Kommunikationskanäle wie 
Präsentationen, Factsheets oder Webseiten automatisiert ausgegeben.

den über eine PIM-Struktur mittels 
Zugriff auf eine externe Datenquelle 
automatisch aktualisiert und müssen 
nicht mehr manuell erstellt werden. 

Auch die Editorials werden den pas
senden Produkten zugewiesen, und 
die Factsheets werden automatisch 
mit den rechtlichen Informationen 
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 Location
Head Office

 Booking centre

 GPS, a fully owned subsidiary
 Kairos Julius Baer SIM SpA, strategic participation of 
80% in its holding company Julius Baer is present in 
Milan with Julius Baer Fiduciaria S.r.l.

 NSC Asesores, strategic minority participation of 40%

1  Additional advisory locations in Bangalore, Chennai, Kolkata 
and New Delhi 

 

We are where you are 
JULIUS BAER AROUND THE WORLD

• Head Office in Zurich, 
Switzerland, with additional 
offices in all regions of our home 
market

• Second home market in Asia, 
with a number of locations, in-
cluding offices in Hong Kong, 
India and Singapore

• Strategic cooperation partners 
around the world: 

 – Bank of America Merrill Lynch
 – Bank of China
 – Macquarie
 – Bank Leumi
 – Mexico: NSC Asesores

5Please find important legal information at the end of this document.

2Please find important legal information at the end of this document.
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About Julius Baer
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CLIENT PRESENTATION 
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Factsheets

Content Hub

SINCE 
INCEPTION* 2012 2013 2014 2015 2016

YEAR
TO 

DATE
JUN17

VOLATILTY
PER

ANNUM

218.4 7.5 25.4 5.5 -2.0 11.7 7.0 0.0 12.0

BENCHMARK

163.8 15.8 26.7 4.9 -0.9 7.5 10.7 0.4 15.0

Benchmark since January 2015: MSCI World TR Net

* Inception: 2002/01/01

Source: Julius Baer, Bloomberg Finance L.P.
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EQUITY SPECIAL VALUE
USD

Performance (in %, gross)

Histogram of returns since inception* (in %, gross)
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Performance (in %, gross)

Equity Special Value Mandates are capital-gains-oriented, 
single-asset class mandates. They are pure equity mandates 
investing globally with a focus on value stocks. The Mandate off ers 
unique access to highly undervalued companies globally, seeking 
contrarian investment ideas. It focuses on dividend yield. Special 
Value off ers a disciplined, prudent and well-established 
investment process with a long-term successful track record and 
robust performance during stress.
Equity Special Value Mandates are off ered in CHF, EUR, USD and 
GBP – starting at CHF 2.0 million or equivalent. 

MANDATE DESCRIPTION

On an absolute performance basis, the strong EUR and the weak 
USD had a positive impact on the return. On a relative basis, the 
mandate suff ered from the market's tilt to growth and momentum 
styles. It became most obvious in our IT stock selection. We keep a 
constructive stance towards stocks. Economic growth looks solid. 
Earnings are growing again. Equities still off er a reasonable risk 
premium. And on top, the Special Value portfolio trades at an 
attractive discount to the market. 

MANDATE REVIEW AND OUTLOOK

Central banks once again took centre stage. While the Federal 
Reserve’s interest rate hike was in line with expectations, the plans 
to begin shrinking its balance sheet were more aggressive than 
previously indicated. Meanwhile, European Central Bank President 
Mario Draghi’s recent comments about the possible need for a 
change in monetary policy also came as a surprise to markets. 
Against this background, global equity markets entered a 
consolidation phase. After their underperformance in the fi rst fi ve 
months of this year, value stocks again outperformed growth 
stocks. On foreign exchange markets, the US dollar continued to 
weaken against most major currencies.

MARKET REVIEW

  

INVEST IN UNDERVALUED 
STOCKS

MCHF 2
MINIMUM 

INVESTMENT

7.8%
RETURN PER 

ANNUM

12.0%
VOLATILITY 
PER ANNUM

218.4%
PERFORMANCE SINCE 
INCEPTION (GROSS)

1/2

Monthly return intervals: 186

SINCE 
INCEPTION* 2011 2012 2013 2014 2015 2016

YEAR
TO 

DATE
JUN17

45.4 -10.5 10.2 18.3 10.3 0.2 -1.2 8.0 -1.2

* Inception: 2010/01/01

ALL DATA AS AT 30 JUNE 2017, ISRAEL – MONTHLY FACTSHEET

EDELWEISS MANDATE
CHF GROWTH

Performance (in %, gross)

Histogram of returns since inception* (in %, gross)
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Edelweiss Mandates are regionally focused, multi-asset class 
mandates available in three diff erent risk profi les (Income, 
Balanced and Growth). They have a strong focus on our Swiss 
home market and exclude foreign currency risks. Edelweiss 
Mandates invest in leading companies with high, sustainable 
earnings growth and capital appreciation, solid profi t margins and 
healthy balance sheets. They invest in money markets, bonds, 
equities and, within the alternative investments, precious metals 
and Swiss real estate funds. 
Edelweiss Mandates are off ered in CHF – starting at CHF 0.5 
million or equivalent.

MANDATE DESCRIPTION

Review: The Edelweiss Mandate performed positively in April 
thanks to the good performance contribution from the equity 
investments, especially from health-care equipment companies 
and fi nancials. After reducing our equity quota ahead of the 
presidential election in France, we increased it again right after the 
results of the fi rst round. 
Outlook: We continue to be upbeat on Swiss equities overall, even 
if market corrections cannot be ruled out in the short term after 
the recent rise. 

MANDATE REVIEW AND OUTLOOK

Central banks once again took centre stage. While the Federal 
Reserve’s interest rate hike was in line with expectations, the plans 
to begin shrinking its balance sheet were more aggressive than 
previously indicated. Meanwhile, European Central Bank President 
Mario Draghi’s recent comments about the possible need for a 
change in monetary policy also came as a surprise to markets. 
Against this background, global equity markets entered a 
consolidation phase. After their underperformance in the fi rst fi ve 
months of this year, value stocks again outperformed growth 
stocks. On foreign exchange markets, the US dollar continued to 
weaken against most major currencies.

MARKET REVIEW

  

BEST OF SWITZERLAND MCHF 0.5
MINIMUM 

INVESTMENT

65.0%
EQUITY 

EXPOSURE

100.0%
CHF EXPOSURE

50.3%
5-YEAR PERFORMANCE 

(GROSS)

1/2

Monthly return intervals: 90
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–	� Weltweit einheitliches Webportal für Factsheets, Pitchbooks,  

Leaflets, Präsentationen und vieles mehr

–	� Wesentliche Effizienzgewinne in der Erstellung:

	� Aktualisierung von zweitausend Factsheets innerhalb zwei Stunden

–	� Gewährleistung von CI-Konformität und Vollständigkeit

–	� Inhalte sind immer auf dem neusten Stand und überall verfügbar

–	� Single Source Publishing: Medienneutrale Verwaltung von Inhalten  

und Ausgabe in verschiedene Kanäle (PowerPoint, PDF, HTML)

–	 Automatisierte Chartgenerierung 
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bestückt, die im Land des jeweiligen 
Benutzers gelten. Weitere Effizienz
gewinne konnten durch die teilweise 
Automatisierung bei den Übersetzun-
gen erzielt werden, welche direkt in 
das System eingebunden sind. 

Automatisierung und Effizienzsteigerung bei 
Prozessen wie Chart-Generierungen und 
Translation Services

Weltweit einheitliches Webportal für den Be­
zug von mehrsprachigen Verkaufsmaterialien 

Über eine App kann auch von mobi-
len Geräten auf das Online-Portal zu-
gegriffen werden, wobei sich die
Darstellung automatisch dem jeweili-
gen Ausgabekanal (z. B. Desktop, Tablet, 
Mobile) anpasst. Dies gilt auch für die 
Präsentationen oder Factsheets. 

In der nächsten Projektphase geht es 
darum, dass die Relationship Manager 
über das Portal Kundenpräsentatio-
nen individuell nach CI-Vorga-
ben erstellen und individualisieren 
können. Diese sind einheitlich aufge-
baut aus 15 Sektionen, deren Reihen-
folge vorgegeben ist, vom Cover bis 
zur Legal Information, wobei die Zu-
sammensetzung der Slides variiert 
und vom Relationship Manager dem 
jeweiligen Kunden angepasst wird. 

In der Regel bestehen die Präsentatio-
nen aus 20 bis 40 Slides, von denen 
einige dynamische Informationen be-
inhalten und entsprechend ad hoc 
aktualisiert werden müssen, im Unter-
schied zu den Factsheets, die immer 
nur auf einen Stichtag bezogen sind. 
Monatlich besteht Bedarf an etwa 
300 solcher Präsentationen, in fünf 
Sprachen (DE, EN, ES, FR, IT) und 
vier Währungen. Bislang können die 
Relationship Manager ihre Präsen
tationen lokal via PowerPoint erstellen, 
haben dabei jedoch keinen Zugriff 
auf den aktuellsten Content. 

In einem geführten Prozess können 
die Relationship Manager künftig auf 
dem Portal ihre Kundenpräsentatio-
nen zusammenstellen, in der Sprache 
und Währung ihrer Wahl – und natür-
lich mit der passenden Legal Informa-
tion. So wird der richtige Aufbau der 
Präsentationen ebenso gewährleistet 
wie deren Vollständigkeit. Bilder und 
Icons werden wie bei den Factsheets 
über die PIM-Struktur eingefügt, 
ebenso die Charts und Diagramme, 
die wiederum automatisch aktua
lisiert werden. 

Zielgruppengerechte dynamische Bereit­
stellung von Produktinformationen je nach 
Standort der Relationship Manager

gateB ist ein Beratungsunternehmen für 
Marketing Performance. Mit datengestütz­
ten Methoden liefern wir Entscheidungs­
grundlagen für ein effektives und effizien­
tes Marketing. Und mit führenden 
Software-Lösungen ermöglichen wir die 
automatisierte Orchestrierung der Kam­
pagnen und Inhalte über alle Kanäle.

gateB unterstützt ihre Kunden in folgen­
den Bereichen:

Customer Intelligence
Kundenwissen generieren und umsetzen

Marketing Analytics
Big Data für das Geschäft nutzbar machen

Campaign Management
Zielgruppen gezielt und effizient ansprechen

Marketing Resource Management
Budgets, Assets, Termine orchestrieren

Multichannel Publishing
Content über alle Kanäle integriert vermitteln

gateB AG, Schweiz
gateB AG, Sennweidstrasse 35,  
6312 Steinhausen
Telefon: +41 41 748 64 00

gateB Consulting Inc., USA
gateB Consulting Inc, 12655  
W Jefferson Blvd, Los Angeles, CA 90066
Telefon: +1 310 526 8323




